MARKETING ET TECHNIQUESDE VENTE

Aucune description

Niveau : Avancée
Prix : apartir de 0,00 Ar HT
Durée: 5jours| 30 heures

Place : personnes

Sessions

Objectifs de cette formation
e Appliquer les concepts marketing
e Planifier les actions marketing et commerciales

e Négocier, conseiller et vendre



Programmes de cette for mation

e - MARKETING ET TECHNIQUES DE VENTE

THEME 1: MIEUX UTILISER LESOUTILS DU MARKETING
THEME 2 : MIEUX COMPRENDRE LE COMPORTEMENT DES CONSOMMATEURS

THEME 3 : DEVELOPPER SES COMPETENCES DE VENTE ET DE NEGOCIATION
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